
OTTOBRE 2023
Venerdì 6 8h in presenza, lunch e coffee break 
9-13 Doninotti: La figura dell’export manager e la sua valorizzazione sul mercato (con collegamento online)

9-13 Gatto: Export Management Process
9-13 Vuolo: La norma UNI 11823 e la certificazione dell EXIM Manager

Light Lunch

14:30-16:30 Monteleone: Istituzioni, coalizioni e cambiamento del sistema politico globale
16:30-18:30 Puddu: La politica del commercio internazionale e degli investimenti diretti esteri 

nell’Africa sub-sahariana

Sabato 7 4h in presenza, coffe break
9-13 Cerbone: Ricomposizione delle catene di valore globali: la strategia europea del ‘de-risking 
9-13 Dioguardi: Multilateralismo e governance globale del commercio 
9-13 Travaglini: La politica commerciale della UE: stato dell’arte e prospettive degli accordi di 

libero scambio 

Venerdì 13 4h online 

15-19 Vezzoli: Valutare la posizione di un’organizzazione per studiare una strategia di business 
efficace 

Sabato 14 4h online  

9-13 Vezzoli: L’analisi di mercato per pianificare l’export

Venerdì 20 4h online 

15-19 Vezzoli: Approcci per vendere all’estero e strategie operative di export

Sabato 21 4h online 
9-13 Vezzoli: Formulazione del piano marketing

Venerdì 27 4h online 

15-19 Vezzoli: Export Business Plan 1

Sabato 28 4h online 

9-13 Vezzoli: Export Business Plan 2

NOVEMBRE 2023
Venerdì 3 8h in presenza, lunch e coffee break
9-13 Boscaro: Da LinkedIn a Chat GPT, quali strumenti possono aiutare l’export manager a 

individuare e coinvolgere possibili contatti commerciali

Light Lunch

14:30 - 18:30 Boscaro: Il digital export per le aziende b2b. Modelli di business, piattaforme e 
strategie per convertire gli utenti del sito in lead commerciali

Sabato 4 4h in presenza, coffe break 
9-11 Cristaldi: I servizi dell’ICE-Agenzia per la promozione all’estero e l’internazionalizzazione 
delle imprese italiane per affermare le eccellenze del Made in Italy nel mondo

11-13: FOCUS SIMEST
Dott. Francesco Tilli, Senior Advisor del Presidente
Dott.ssa Maria Teresa Cardinale, Referente SIMEST Ufficio di Palermo
Le attività di SIMEST, il suo ruolo istituzionale e gli strumenti con i quali è gestore di Aiuti di Stato

Venerdì 10 4h online 
15-17 Muci: Trasporto intermodale di merci nel mercato europeo e verso Paesi terzi 
17-19 Cutugno: I contratti di distribuzione e agenzia

Sabato 11 4h online

9-13 Benussi: L’internazionalizzazione delle imprese nei mercati asiatici: focus Cina

Venerdì 17 4h online 

15-19 Fabio: I pilastri del diritto doganale: classificazione, valore e origine delle merci nelle 
transazioni internazionali

Sabato 18 2023 4h online 

9-13 Fabio: I regimi doganali sospensivi e le prospettive di semplificazione dettate dalla riforma 
della Unione doganale

Venerdì 24 4h online 

15-19 Del Sorbo: Pagamenti Internazionali: Settlement, Risk-mitigation o financing?

Sabato 25 4h online 

9-13 Del Sorbo: Pagamenti Internazionali: focus sugli strumenti di risk-mitigation

DICEMBRE 2023
Venerdì 15 2h online 
15-17 Cutugno: I contratti di franchising e licenza di marchio

Sabato 16 4h online
9-13 Bandirali: L’international Networking Management e il posizionamento diretto su mercati 

esteri. Best practices e case study

Venerdì 22 2h online
15-17 Boscaro: E-commerce, social commerce e marketplace: le forme e gli ambienti per 
innovare l’azienda grazie alle vendite online

Sabato 23 3h online
9-12 Benussi: L’internazionalizzazione delle imprese nei mercati asiatici: focus India

GENNAIO 2024
Venerdì 12 8h online
9-13: Giornata SACE:

o Outlook economico
o Business matching con buyers esteri
o Rete internazionale SACE

15-17 Perino: Incoterms 
17-19 Torsello: Vendita internazionale e Convenzione di Vienna

Venerdì 19 2h online
15-17 Torsello: Garanzie bancarie internazionali

Sabato 20 3h online
9-12 Benussi: L’internazionalizzazione delle imprese nei mercati asiatici: focus Vietnam

Venerdì 26 8h in presenza, lunch e coffee break 
9-11 Bucalo: FOCUS SACE
11-13: Platania: FOCUS Sicindustria EEN 

Light Lunch

14:30-16:30: FOCUS Assocamerestero 
16:30-18:30 Doninotti: FOCUS AICE-IMIT

Sabato 27 4h in presenza, coffe break 
9-13 - Verifica personale preparazione
9-13 - Cerimonia di chiusura e consegna diplomi
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